Kreta-Ol auf direktem Weg in den LEH

KTC/Renieris sucht jetzt Kooperationspartner — Sortiment um Oliven und Antipasti erweitert

Kissamos/Wiirzburg, 28.  November.
»Unser vor einem Jahr gesetztes Ziel,
Olivendl aus Kreta in héchster Qualitét
zu einem attraktiven Preis ohne Zwi-
schenhindler direkt im LEH zu platzie-
ren, haben wir erfolgreich verwirklicht.”
berichtet Niko Touras, Geschiftsfiihrer
der KTC - Kriti Tading Company GmbH,
Wiirzburg, und Mitinhaber der Olmiihle
E. Renieris & Co. in Sfakopigadi, einem
kleinen Bergdorf der Prifektur Kissamos
im Westen Kretas. In der Kiirze der Zeit
konnten ein Dutzend Listungen erreicht
werden. Gleichzeitig haben sich die Um-
sitze zum Vorjahr nahezu verdreifacht.

Nach Einschiitzung des in Deutsch-
land  aufgewachsenen diplomierten
Kaufmanns ist es sehr schwer, im deut-
schen LEH FuB} zu fassen: ,,Fiir uns ist
dies der schwierigste Absatzmarkt {iber-
haupt.”* Dass es trotzdem gelang, den
LEH davon zu iiberzeugen auch den Di-
rektimport griechischer Produkte zu wa-
gen, schreibt er der Transparenz zugute,
die er seinen Gesprichspartnern gegen-
iber per Laptop dokumentiert.

Da man bei der KTC/Renieris die Be-
diirfnisse des deutschen Lebensmittel-
handels inzwischen sehr genau zu ken-
nen glaubt, wurde die Ansprache der
Kunden gedndert. So hilt man derzeit ge-
zielt Ausschau nach geeigneten Koope-
rationspartnern, bei denen bestehende
Distributionswege mitgenutzt werden
konnen, um Olivendle, Oliven und Anti-
pasti flichendeckend in Deutschland an-
zubieten.

Aufgrund der verstirkten Nachfrage
nach kretischen/griechischen Erzeugnis-
sen hat das marktorientiert operierende
Unternehmen inzwischen seine Produkt-
palette sowie den Operationsradius
enorm erweitert. Heute fithrt die KTC/
Renieris neben den bekannten kretischen
Olivendlen ,,Nikos* und ,,Minos* auch
ein Sortiment in gewohnter Spitzenquali-
tit im Oliven- und Antipastibereich. Um

Bediirfnisse zu wecken und dem LEH
den Abverkauf zu erleichtern, stellte der
Importeur unterdessen seinen Kunden
kurzerhand ca. 400 dekorative Holzdis-
plays zur Verfiigung. Niko Touras: ,,Ge-
rade als Produzent und Lieferant von
griechischen Erzeugnissen ist hier wei-
terhin eine enorme Pionierarbeit zu leis-
ten. Griechenland hat zwar aufgrund sei-
nes Klimas sehr gute Produkte, doch lei-
der verstehen es die Griechen oft nicht,
diese auch zu vermarkten.*

KTC und Renieris wollen die Olympi-
schen Spiele, die 2004 wieder im Ur-
sprungsland stattfinden, dazu nutzen, um
verstiarkt auf die hervorragenden grie-
chischen Produkte aufmerksam zu ma-
chen. Vor diesem Hintergrund sollen in
Kiirze im siiddeutschen Raum Grie-
chische Wochen starten, um dem LEH
gezielte Konzepte zum Abverkauf der
griechischen Produkte an die Hand zu
geben.

Wie in Wiirzburg zu erfahren ist, ist
das Unternehmen zur Zeit dabei, mit
namhaften deutschen Firmen Koopera-

Die Olmiihle von
Renieris ist auf
modernstem
Stand. Zu den
Abnehmerlan-
dern gehoren ne-
ben Deutschland
vor allem Austra-
lien, Taiwan, Ka-
nada, die USA so-
wie Japan und
Frankreich.
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tionen einzugehen — sei es in der Wer-
bung oder in der Ausnutzung bestehen-
der Vertriebskanile.

Fiir 2002 und 2003 haben KTC und
Renieris ihre Investitionsvorhaben auf 2
Mio EUR erhéht. Im Vordergrund stehen
die Erweiterung der bestehenden Abfill-
kapazititen von 5 000 auf 10 000 Fla-
schen pro Stunde sowie die Verdreifa-
chung der Lagerkapazititen des Abfill-
betriebes. Diese Entscheidung war not-
wendig, so Niko Touras, um weiterhin ein
hohes Mal an Flexibilitdt gegeniiber den
Kunden zu haben.

Renieris vermarktet rund 1 000 t Oli-
vendl im Jahr, das entspricht der Ernte
von ca. 75000 Biumen. Rund 10 000
Olivenbdume gehoren zum Privatbesitz
der Olmiihle selbst, die im Jahre 1908 von
der aus Italien nach Kreta eingewander-
ten Familie Renieris gegriindet wurde
und inzwischen in der dritten Generation
von Eleftheris (kaufmannischer Be-
reich), Jannis (Olmiihlenprozess und
Technik) sowie Vassilis Renieris (Anbau
und Produktion) geleitet wird. j7s!



